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IV FORO DE PROVEEDORES DE PRODUCTOS DE 
CONSUMO MASIVO Y CANALES DE DISTRIBUCIÓN

PANAMÁ, 26 
DE 
SEPTIEMBRE 
DE 2019. 

PLAN DE PATROCINIO 2019

ÁREA DE EXHIBICIÓN Y NETWORKING
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PAQUETES DE PATROCINIO

• Patrocinan este evento 
empresas que brinden 
productos y servicios 
varios al sector de 
distribución mayorista.

• Nuestro evento es de 
una tarde con área de 
conferencias, área del 
Coffee Break 
Networking y área del 
Coctel Networking. 
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BENEFICIOS GENERALES PARA LOS PATROCINADORES

• Dar a conocer su empresa.

• Ampliar su cartera de clientes 

• Incrementar la red de negocios de su empresa.

• Propiciar los encuentros de negocios

• Conocer ejecutivos de otras empresas que pueden facilitar 
la entrada a sus servicios o productos.

• Exponer su marca

• Ofrecer sus servicios

• Encontrar nuevos clientes

• Realizar contacto directo con clientes potenciales

• Lanzar nuevos productos

• Reforzar relaciones con sus clientes actuales
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PERFIL DE LOS PARTICIPANTES EN EL FORO DE 2015 

• ENTRE LAS EMPRESAS PARTICIPANTES PODEMOS MENCIONAR A:

• Calox Panameña, S. A., Gold Mills de Panama, Distribuidora 
Centroamericana, Cía. Goly, S. A., Empresa Panameña de Alimentos, S. A., 
Corporación La Prensa, SkyData Panamá, Grupo 3PL, Cable Onda, S. A., 
Distribuidora Xtra, Centro de Llantas García, Tu Visión Panamá, PFC 
Equipos, GS! Panamá, Micros Retail, MercaVentas Panamá, ESSLA, Polar S. 
A., Sky Solutions Panamá, Sobek Logística, Feebo Panamá, entre otras.

• LOS CARGOS REPRESENTADOS POR LOS PARTICIPANTES FUERON:

• Jefe de Distribución, Supervisor De Distribución, Gerente de Mantenimiento, 
Jefe de Bodega, Gerente General, Ejecutiva de Ventas, Gerente de División 
Comercial, Gerente de ventas, Gerente de Mercadeo, Sub-Gerente de 
Ventas, Gerente de Marca, Especialista en Logística, Gerente de 
Operaciones, Supervisora de Operaciones, Gerente de Centro de 
Distribución, Jefe Logístico, Ejecutivo de Ventas, entre otros.
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ENTRE LAS EMPRESAS PARTICIPANTES PODEMOS 
MENCIONAR A:

Rodolfo Moreno y Cía., DICARINA, Alliance Transport Logistics, 
Productos Diversos, S. A., Felipe Motta e Hijos, S. A., Barcode
Consulting & Services, Inc., 3PL Panamá S. A., Aquaviva Bottling
Company, Inc., Micro Technology Panamá, S. A., UNPYME, 
MERCANSA, Distribuidora Centroamericana, S. A., Aquaviva
Bottling Company, Inc., PADISA Panamá, Calox Panameña, S. 
A., Tandor Comercial-Komek, Machetazo Mayorista, Business 
Solution Group, Distribuidora Xtra, S. A., Grupo Melo, Grupo 
Barsash, GCI, Gestión, Calidad e Innovación.

LOS CARGOS REPRESENTADOS POR LOS PARTICIPANTES 
FUERON:

Gerente de Ventas, Coordinador Logístico, Gerente De Cuentas 
Claves, Director Comercial, Gerente de Bodega, Gerente 
General, Coordinador Trade Marketing, Supervisor de 
Mercaderistas, Ejecutiva de Ventas, Gerente Comercial, 
Vendedor, Coordinador de Compras, Jefe de Marcas, Gerente de 
Mercadeo, Encargado de Distribución, Gerente Cadena d 
Abastecimiento, Gerente Control de Inventarios, Gerente de 
Administración.
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ENTRE LAS EMPRESAS PARTICIPANTES PODEMOS MENCIONAR 
A:

DICARINA, Tagarópulos, Panamericana de distribución (padisa), 
Panama Forklift Co., Inc. , Ultracom Commercial, Agencias Motta, BPA 
Electric Corp, Start-Fleet, Truckslogic, The Retail Group, Omnibús SRL, 
Smart Logistic, Corporación Impa-Doel, Productos de Prestigio, Avícola 
Chong, Coop. Juan XXII R. L, Renfrio, Feax Internacional , Elconix, 
Formas y Sistemas, Transportes Internacionales TICAL, Trailmóvil, S. 
A. / Crowley, Sayeret Group, Ubiqua, Denarius Technologies, 
Búsqueda Efectiva de Personal, USMA, Puratos, Consejo Empresarial 
Logístico, SpicyMinds, Telefónica Panamá S.A, SATRACK

LOS CARGOS REPRESENTADOS POR LOS PARTICIPANTES 
FUERON:
Director Comercial, Director de Operaciones, Gerente de Compras, 
Gerente General, Oficial de Importación, Gerente de Ventas, Gerente 
de Importación y Logística, Jefe de Bodega, Gerente de Tecnología y 
Proyectos, Gerente Administrativo , Gerente de Operaciones de OCC, 
Gerente de Proyectos, Directora de Operaciones, Gerente de cuentas, 
Jefe logistica, Director de nuevos negocios, Coordinador de Ventas, 
Gerente de País, Supervisor Servicio al Cliente, Supervisor 
Distribución, Ejecutivo de Ventas, VP Nuevos Negocios, VP 
Operaciones , Gerente de Mercadeo , Vice Presidenta de I + D, 
Gerente Comercial
Gerente de Ventas, Coordinador Logístico, Gerente De Cuentas 
Claves, Director Comercial, Gerente de Bodega, Gerente General, 
Coordinador Trade Marketing, Supervisor de Mercaderistas, Ejecutiva 
de Ventas, Gerente Comercial, Vendedor, Coordinador de Compras, 
Jefe de Marcas, Gerente de Mercadeo, Encargado de Distribución, 
Gerente Cadena d Abastecimiento, Gerente Control de Inventarios, 
Gerente de Administración.
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ÁREA DE EXHIBICIÓN
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ÁREA DE EXHIBICIÓN

• Manejamos un concepto de 
simplicidad en las presentaciones 
de las empresas en el área de 
exhibición, no se necesita stand, 
promotoras ni proveedores 
adicionales.  Manejamos el 
concepto de MESAS DE 
EXHIBICIÓN.

•

• En las Mesas de Exhibición los 
asistentes podrán acercarse a 
conversar con usted y conocer 
más de cerca las soluciones que 
brinda.

• Sin duda, es la oportunidad 
perfecta para exponer su marca 
ante usuarios intensivos de sus 
productos o servicios. 
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MESAS DE EXHIBICIÓN
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ÁREA DE NETWORKING
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NETWORKING

• El evento contiene una agenda especialmente diseñada para garantizar el contacto con 
posibles proveedores o compradores del sector comercial minorista y de distribución 
mayorista.

• Garantizamos un Ambiente de negocios y una forma de atención y encuentro diferente con 
sus posibles clientes.

• TRES (3) FORMAS PUNTUALES DE CONTACTO PATROCINADOR – PARTICIPANTES

• Coffee Break Networking. La pausa para el café. En este momento distendido los 
participantes podrán desconectarse y relajarse, pero también para hacer negocios. Este 
momento es una oportunidad óptima para dialogar y generar Networking que puede ayudar 
a los asistentes a llevar a cabo negocios importantes.

• Coctel Networking. El evento culmina con un Coctel en el que los participantes tendrán 
contacto directo con otros ejecutivos para compartir experiencias.  La dinámica del Coctel es 
que los participantes compartan experiencias lo cual le permitirá encontrar clientes y/o 
socios para sus negocios y ampliar relaciones empresariales. 

• Salón de la Conferencias. Contactos directos en la sala de conferencias. Otra opción ideal 
ampliar sus contactos
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CONTACTO


